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Fiche d’identité de la spécialité: Commerce International 

 

 Niveau : Licence 

Domaine : Sciences Economiques, de Gestion et Commerciales 

Filière : Sciences Commerciales 

Spécialité : Commerce Internationales 

 

1- Localisation de la formation:  

 

 Faculté: Sciences Economiques, Commerciales et des sciences de Gestion 

Département : Sciences Commerciales 

Références de l’arrêté d’habilitation du diplôme à préparer : Arrêté N° 656 du : 05/08/2015 

 

2- Partenaires extérieurs :  

 

 Entreprises et autres partenaires socio-économiques : / 

Partenaires internationaux : Les établissements situés dans la région pour une prise en charge  des stages. 

Autres établissements partenaires : / 

 

3- Organisation générale de la formation: position du projet  

 

 L'étudiant commence sa formation en première année dans le domaine des sciences économiques, de 

gestion et sciences commerciales avec un tronc commun appelé formation de base. Puis, en deuxième année, il se 

ramifie dans l'une des quatre branches communes (Sciences économiques-Sciences de gestion-Sciences 

commerciales-Finance et comptabilité). En cas où il poursuit son parcours en sciences commerciales, il se spécialise 

soit en commerce international, soit en marketing conformément au schéma ci-dessous. 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

4- Contexte de la formation: 

 

  Après avoir effectué quatre semestres entre le tronc commun (formation de base) et la filière sciences 

commerciales, l'étudiant reçoit une formation spécialisée au cours des deux derniers semestres, qui aboutit à 

l'obtention d’un diplôme de licence académique. Les deux semestres sont divisés en unités d'enseignement   

fondamentales, unités d'enseignement méthodologiques, unités d'enseignement exploratoires et unités 

d'enseignement horizontales. Chaque unité comprend d’un nombre défini de matières et un volume horaire bien 

étudié. Certains modules sont programmés sous forme de cours et de travaux dirigés (TDs), et d'autres ne 

contiennent que des cours magistraux, tandis que d'autres sont sous forme de TDs seulement. 

Au cinquième semestre, l'étudiant acquiert des connaissances sur les organisations commerciales et 

financières internationales, les méthodes de financement du commerce international, les principes de base du 

marketing, le droit de la concurrence et les techniques d'opérations douanières. Au sixième semestre, il reçoit des 

connaissances sur les bourses de marchandises, les techniques de négociation internationale, la géographie de 

l'économie et du commerce international et les conditions de conduite des activités commerciales. Les deux 

semestres sont soutenus par des connaissances supplémentaires liées à la langue, à l'utilisation de l'outil 

informatique et à la conduite de stage sur terrain dans les institutions et administrations publiques en matière de 

commerce international. 

Cette Licence permet à l'étudiant une continuité en deuxième cycle soit en Master et en trois cycle 

(Doctorat). Elle ouvre des champs d'avenir aux étudiants qui leur permettent de rejoindre des postes importants au 

sein des grandes administrations et institutions économiques et/ou professions libérales. 

 

5- Objectifs de la formation: 

 

Le commerce international est une spécialité académique, et donc son objectif est de former l'étudiant dans le 

domaine du commerce international, avec comme objectifs : 

 Connaissance de base du commerce international et des domaines connexes tels que les opérations 

douanières et la négociation internationale. 

 Connaissance théorique du commerce international. 

(L1) la première année : sciences économiques, de gestion et sciences commerciales - 

Département de l'éducation de base (2 semestres) 

 

 
(L 2) la deuxième année 

Sciences de Gestion 
(2 semestres) 

 

(L 2) la deuxième année 
Sciences Financières et 

comptabilité (2 semestres) 
 

(L 2) la deuxième année 
Sciences Economique 

(2 semestres) 
 

(L3) la troisième année 
Spécialité : Marketing  

(2 semestres) 

(L3) la troisième année 
Spécialité : Commerce 

International (2 semestres) 
) 

 

(L 2) la deuxième année 
Sciences Commerciales 

(2 semestres) 



 Former l'étudiant à la communication et au travail en équipe. 

 Développer l'étudiant dans le domaine de la recherche scientifique et des techniques de présentation. 

 En général, la formation de l'étudiant dans le domaine de spécialisation et les techniques de recherche 

scientifique appropriées à la spécialisation. 

 

6- Profils et compétences visés:  

 

 A l'issue de la formation dans la spécialité commerce international, l'étudiant sera capable de : 

 Identifier les institutions internationales qui influencent le commerce international et définir leurs missions. 

 Identifier et analyser la distribution géographique des activités commerciales au niveau international et les 

activités économiques qui leur sont liées. 

 Collecter de données sur le commerce international à partir de bases de données internationales. 

 Déterminer la position de l'Algérie sur la carte du commerce international et la structure de son commerce 

international en termes de produits exportés, de produits importés et de partenaires commerciaux en tant 

que clients ou fournisseurs. 

 Déterminer la position de l'Algérie dans les accords commerciaux internationaux et les blocs économiques 

internationaux, et les opportunités de développement de son commerce international. 

 

7- Potentialités locales régionales et nationales d'employabilité: 

  

Grâce à la variété des modules que l'étudiant reçoit dans le domaine du commerce international, ses 

connaissances lui permettront de travailler dans les cadres suivants : 

 Dans quelconque service douanier (Directions - Aéroports - Ports) après avoir reçu une formation 

complémentaire spécialisée en douane. 

 Ouverture d'un bureau de dédouanement après avoir suivi une formation complémentaire dans des 

établissements de formation professionnelle ou des écoles de formation privées. 

 Création de sociétés d'importation et d'exportation. 

 Les établissements d'assurance et de réassurance. 

 Enseignement au niveau secondaire dans l'une des matières de spécialisation en gestion et en économie. 

 Enseigner des modules de d’économie et de gestion, dans les écoles privées agréées par l'Etat. 

 Occuper tout autre emploi dans des établissements publics et privés dans lesquels diverses spécialisations 

en sciences économiques, commerciales et de gestion sont requises. 

  



 

 



 

  



 

 


